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CURSO EN MARCA PERSONAL PARA PSICOLOGOS
Infroduccion

En un mundo cada vez mds competitivo, los profesionales de la salud
mental, como los psicologos, necesitan destacarse y diferenciarse para
tener éxito en su prdctica. La marca personal se ha convertido en una
herramienta esencial para lograr esto, permitiendo a los psicdlogos no solo
mejorar su visibilidad y atraer mds pacientes, sino tfambién emprender de
manera independiente y comunicar efectivamente su valor Unico en un
mercado especifico. Este curso estd disenado para proporcionar a los
psicologos las habilidades y estrategias necesarias para desarrollar y
gestionar su marca personal de manera efectiva.

Perfil de Participante a este Curso Marca Personail:
Dirigido a: Profesionales de la salud.
Recomendaciones al participante:

« Mantén una mente abierta y dispuesta a aprender nuevas
habilidades y conceptos.

» Participa activamente en las actividades y discusiones del curso para
maximizar tu aprendizaje.

e Aplica los conocimientos adquiridos de manera proactiva en tu
practica diaria.

e Busca oportunidades para seguir aprendiendo y desarrollando tu
marca personal incluso después de finalizado el curso.

Al terminar este Curso la persona estara capacitada para:

Al terminar este curso, la persona estard capacitada para definir su marca
personal, desarrollar estrategias efectivas de comunicacion y diferenciacion
en el mercado, y establecer una sdlida presencia en linea para atraer mas
pacientes y prosperar como profesional de la salud mental.

Aprobacion del Curso: Cuando el estudiante cumple con el 91 al 100% o
mas de las actividades a desarrollar, recibe su Certificado de asistencia.

Se reprueba: Cuando el estudiante cumple con menos del 80% de las
actividades a desarrollar.
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Objetivo:

Capacitar a los profesionales de la salud mental, especificamente
psicologos, en el desarrollo y gestion de su marca personal para mejorar la
visibilidad, atraer mds pacientes, emprender como profesionales
independientes y comunicar efectivamente su diferenciaciéon en su
mercado especifico.

Objetivos Especificos:

1. Médulo 1: Visibilidad de Marca
« Identificar los elementos clave de la identidad de marca
personal.
« Desarrollar estrategias para mejorar la presencia en linea 'y
fuera de linea.
o Crearun plan de accidén para aumentar la visibilidad de la
marca personal en el mercado.
2. Moédulo 2: Atraer Mds Pacientes
« |dentificar el mercado objetivo y comprender sus necesidades.
« Desarrollar una propuesta de valor Unica para atraer
pacientes potenciales.
o Implementar estrategias de marketing de contenido efectivas
para atraer y retener pacientes.
3. Médulo 3: Emprender como Profesional Independiente
o Evaluar la viabilidad y planificar el establecimiento de una
practica privada.
« Comprender los aspectos legales y administrativos de la
prdctica independiente.
o Desarrollar estrategias financieras y de gestion para una
prdactica independiente exitosa.
4. Médulo 4: Lograr la Diferenciacion y Comunicarla al Mercado
Especifico
« Andlizar la competencia y identificar puntos de diferenciacion.
« Definiry comunicar efectivamente la propuesta de valor Unica
al mercado.
« Desarrollar estrategias de posicionamiento para destacar en el
mercado local de la salud mental.
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Temdtica del Curso en Marca Personal para Psicologos:

1. Médulo 1: Visibilidad de Marca

e Introduccion ala marca personal y su importancia para los
psicologos.

« l|dentificacidon de la identidad de marca personal: valores,
mision y vision.

« Estrategias para mejorar la presencia en linea: redes sociales,
sitio web y contenido relevante.

« Creacion de una estrategia de marketing personalizada y
planificacion de acciones para aumentar la visibilidad.

2. Moédulo 2: Atraer Mdas Pacientes

« Identificacion del mercado objetivo y comprension de las
necesidades del paciente.

o Desarrollo de una propuesta de valor Unica para atraer
pacientes poftenciales.

« Implementaciéon de estrategias de marketing de contenido
para educar y atraer a la audiencia.

o Uso efectivo de testimonios y referencias para aumentar la
credibilidad y confianza del paciente.

3. Modulo 3: Emprender como Profesional Independiente
« Evaluacion de la viabilidad y planificacion del negocio como
psicologo independiente.
o Aspectos legales y administrativos de establecer una prdctica
privada.
« Estrategias de fijacion de precios, facturacion y gestion
financiera.
o Desarrollo de una red de apoyo y colaboracion con otfros
profesionales de la salud mental.
4. Médulo 4: Lograr la Diferenciacion y Comunicarla al Mercado
Especifico

e Andlisis de la competencia y identificacion de puntos de
diferenciacion.

« Definicidn de la propuesta de valor Unica y comunicacion
efectiva al mercado.

« Desarrollo de estrategias de posicionamiento para destacar en
el mercado local.

« Evaluacion y ajuste continuo de la marca personal para
mantener la relevancia y el impacto.
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